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Estimados lectores, socios y amigos fabricantes:

En CONACOMEE Informa, hablamos de la oportunidad que tuve de ex-
poner ante la Comision de Energia de la Camara de Diputados de la LXV
Legislatura, lo referente a la seguridad eléctrica, desde la prevencion y
verificacion de instalaciones eléctricas, los beneficios de comercializar e
instalar material vy equipo eléctrico que cumpla con las NOMs y los benefi-
cios de contar con un Distintivo de Proveedor Confiable emitido por la Co-
mision para el Desarrollo del Sector Eléctrico CANAME-CONACOMEE.
Este distintivo se ha venido posicionando de forma paulatina y aunque
reconocemos que todavia falta un camino largo por recorrer tenemos la
plena seguridad que con el apovo de las demas instituciones conforman el
G8 entre la cuales podemos mencionar a FECIME, AMENEER, AMERIC,
AMUVIE, ANCE, UNCE, este sera adoptado a nivel nacional.

Esta edicion es especialmente importante ya que se produce en una co-
yuntura dificil en la economia mundial, particularmente de la economia na-
cional. Por otra parte, es un momento clave para las empresas de nuestro
sector, marcado por el impacto del lanzamiento del Nearshoring, ya que en
el 2022 las inversiones representaron el 48% del total de la Inversion Ex-
tranjera Directa, el porcentaje mas alto desde el 2013, segtn la Secretaria
de Economia.

Por ello la importancia de la generacion de redes v el fortalecimiento de ca-
denas de valor como la de nuestro sector, que apuntan hacia esa direccion
y son una condicion basica para la integracion plena de nosotros como
actores de esta.

Ademas de mantenernos informados sobre las fascinantes capacitaciones
y actividades de nuestras ACOMEES, tenemos el gusto de leer las excelen-
tes colaboraciones editoriales sobre financiamiento, en las que los autores
nos hacen valiosas recomendaciones que enriquecen nuestra perspectiva
sobre el tema. También abordamos el tema sobre las verificaciones fiscales
y algunas reflexiones sobre la importancia de prepararnos para el cierre
fiscal.

En la Confederacion nos estamos preparando para nuestra Convencion
2023, que tendra sede en Canctn, Quintana Roo del 18 al 22 de octubre, en
la que tendremos oportunidad de convivir y fortalecer la cadena producti-
va, ademas llevaremos a cabo nuestra 3era Asamblea Nacional de Asocia-
dos, en donde se elegira al Comité Ejecutivo 2024. Nos complace ofrecer
a ustedes este foro en el que ademas de tener la posibilidad de crear y
detonar oportunidades de negocio, tendran una estancia agradable.

Mi compromiso es seguir trabajando en conjunto con mi Comité Ejecuti-
vo v equipo de colaboradores para brindar a los socios y fabricantes del
sector eléctrico beneficios y un espacio de interlocucion en el que puedan
resolver sus necesidades de negocios.

Preparamos nuestra convencion con mucho entusiasmo y confio en que
tendré la oportunidad de saludarlos en persona.

iLos esperamos!






Maximizando
la estabilidad

financiera



PRIMERA LEY: No hay dinero mas caro que el que no
lienes o como dicen los arquitectos e ingenieros
dedicados a la construccion “no hay material mas
caro que el que no esta en la obra’. Esto aplica en
todos los negocios va que, si no se cuenta con los
recursos, dificilmente se podra avanzar y mucho
menos terminar en tiempo y forma, lo que especial-
mente en los negocios nos lleva a sanciones para
subsanar las fallas que como proveedor llegamos
a cometer, independientemente de que sea direc-
tamente nuestra responsabilidad o indirectamente
por error de alguno de nuestros colaboradores o
miembros del equipo, en cuyo caso, igualmente
debemos absorber la responsabilidad.

SEGUNDA LEY: Mientras mas pronto y urgenle se
requiera el dinero, mas caro nos va a salir. Por ello
cabe conocer bien nuestros flujos de efectivo para
que desde antes que se presente un hueco finan-
ciero, tengamos tiempo suficiente para subsanarlo
y que no nos ahoguen los intereses de tener que
pagar un capital que nos urge, pero no tenemos.

Por otro lado, invertir sabiamente no solo es esen-
cial sino que puede hacer la diferencia entre quie-
bra y continuidad del negocio. Por ello, hay que
diversificar las inversiones, hacer tesoreria, enten-
dida esta como saber en qué momento invertir y
en qué momento buscar fuentes de financiamiento,
dejandose guiar por el especialista, quien debera
brindar una asesoria para construir una riqueza a
largo plazo, también considerar una estrategia de
jubilaciony sucesion las cuales deben ser parte inte-
graldelaplanificacionfinancieradelapersona,yaque
asegura mantener su calidad de vida y la de
sus dependientes.

TERCERA LEY: (Esta si la podemos manipular) a ma-
vor lasa, mavor riesgo. Cuando hacemos inversio-
nes, mientras mayor rendimiento queremos lener,
mayor riesgo hay que absorber. Esto tiene sen-
tido de manera general, para que si alguien paga
un premio mayor a cambio de nuestro dinero, di-
cho rendimiento estara ligado al riesgo de per-
derlo. Sin embargo, va en casos mas especificos
podemos romper esla ley, y que, a mayor can-
tidad invertida y congelada en un mayor plazo,
se obtenga un mejor rendimiento. Comparto dos
casos de negociaciones que me ha tocado llevar
con las diferentes entidades con las que invier-
to tanto mi propio dinero como el de mis clientes.

Caso 1.- Vero Pina, una amiga, decidio invertir
$ 950,000 a tres afios. Mienlras que con el banco
salia perdiendo porque su inversion le daba un 10
% con una inflacion del 7 % en términos econdmi-
cos estaba obteniendo una tasa real del 3 %. Atn
sin hacer una revision financiera, al revisar nimeros,
salla a la vista donde resultdé mejor invertir. Si hu-
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biera permanecido en el banco el ler afo, hubiera
recibido interés por $ 95,000 y eslos se sumarian
al capilal aportado de modo que el segundo afio el
nuevo capilal seria $ 17045,000, lo que a su vez le
darfa un rendimiento de $ 104,500 que siguiendo
la misma mecanica, formaria un nuevo capital de
$ 17149,500 que al final de los tres afios a los que
plane6 su inversion, lerminarfa con $ 17264,450.
Afortunadamente éste fue un ejercicio hipotético,
en la realidad lo que hicimos fue negociar una tasa
personalizada por el monto y plazo, retomando la
inversion inicial $ 950,000 por un periodo de 3
aiios = $ 1'570,000, por lo que recibio 32 % mas
que con la institucion bancaria.

Caso 2.- Hijo de tigre... pintito; mi hijo Oscar Gabriel,
sabedor de mis funciones como Asesor de Nego-
cios Legal, Contable, Fiscal, de Comercio Exterior,
Familiar y Financiero. Justo en éste @ltimo rubro me
consulta donde invertir los $ 50,000 que junto y
que no piensa usar en los proximos 10 anos. Asi las
cosas, acudi con nuestros proveedores de rendi-
mientos y logramos algo que no he visto en ninguna
otra parte. El primer afio le van a dar inicialmente el
12 % y cada afo los intereses se integran al capital
y sube un punto de manera que en el segundo ano
la tasa es del 13 % vy asi se va repitiendo el calculo
integrando el capital a los intereses terminando con
una tasa del 21 % del capital acumulado.

Quiero hacerte notar, mi estimado lector, dos co-
sas, primera: que son lrajes a la medida y que tra-
dicionalmente nos dejamos llevar por lo establecido
en lugar de buscar una negociacion que recaiga
en un trato personalizado como en los dos casos
anteriores y podriamos pasar lo que resta del ano
presentado diferentes casos de clientes y no termi-
nariamos. Segunda: rompimos con la ley de a mayor
lasa, mayor riesgo; en el primer caso lo logramos
con monto y plazo; en el segundo solamente con
plazo y bueno, sin falta modestia, mi mediacion. Re-
capitulando, podemos oblener una mejor tasa con
bajo riesgo mientras tengamos un mayor monto a
un plazo mayor.
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FUENTES DE FINANCIAMIENTO: EI acceso a estas fuentes
es viable para el crecimiento y expansion de cual-
quier empresa. Ademas de las fuentes tradicionales
como préstamos bancarios y el capital propio, exis-
ten innovadoras opciones que pueden satisfacer las
necesidades financieras en las diferentes etapas del
desarrollo de la empresa.

FINANCIAMIENTO DE DEUDA: Los préstamos bancarios,
las lineas de crédito y bonos corporativos son
ejemplos de financiamiento de deuda, estas opcio-
nes brindan capital a corto o largo plazo, pero es
importante gestionar la deuda de manera responsa-
ble para evitar la acumulacion excesiva de pasivos.

FINANCIAMIENTO DE CAPITAL: La financiacion median-
te emision de acciones o la inversion de capital de
riesgo permite a las empresas recaudar fondos sin
incurrir en deuda. Sin embargo, podemos caer en la
pérdida de control de nuestro propio negocio.

FACTORING O DESCUENTO DE DOCUMENTOS: Existen finan-
cieras que reducen significativamente tus periodos
de espera para la cobranza a cambio de un porcen-
taje. Te pagan una parte de tus facturas para que
cuentes con liquidez inmediata.
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SALE AND LEASE BACK: Amo mi pais y me encanla mi
idioma, sin embargo, hay [rases como esta que son
la jerga de la profesion y significa vende y luego
rentalo de regreso. Esto significa que lienes una
inversion importante en tus Activos, estos forman
parte de tu masculo financiero y una manera de no
perderlos al malbaratarlos, es precisamente esta fi-
gura que nos permite hacer la venta de dichos ac-
livos para que nos capilalicemos y luego los ren-
tamos a la misma institucion financiera para poder
seguir operando y al final del contrato nos los vuel-
ve a vender.

PLANEACION FINANCIERA Y AHORROS FISCALES: Existen
muchas figuras, que no son compra de facturas, que
nos ayudan a minimizar el pago de impuestos, ya
sea aumentando los ingresos no acumulables y re-
clasificando gastos que nuestro contador considere
no deducibles.

Ejemplo: Como me dedico a dar conferencias,
hace muchos aiflos me acerque a mi contador para
ver como pudiéramos hacer mis trajes deducibles
a lo que en su momento no procedio y solo se li-
mild a conlestarme: 1o se puede porque el crile-
rio del SAT, es que, a poco si no vas a dar con-
lerencias andas desnudo, no, jgualmente Le vistes,
asi que la ropa no es deducible’. Esto me moltivd
a estudiar y hacer una de las aportaciones con
las que mas he impactado la doctrina del Dere-
cho Fiscal y dice asi: “£/ uso o destino del bien o
de la cosa, sirve de argumenlo legal para decidir el
lralamiento fiscal que recibe” traducido al espa-
fol, como lo use o segun el destino que le de, me
permite clasificarlo para hacerlo o no deducible.

Siguiendo con el ejemplo de mis trajes y validan-
do mi aportacion cambié el término “ropa” la que
es perfectamente no deducible y acufi¢ el vocablo
“uniforme” con lo que no solo obtuve un impacto
fiscal positivo al poder hacer deducibles mis tra-
jes, para complementar use un principio de Dere-
cho: “Los accesorios corren la misma suerte que e/
principal”entonces ahora no solo hago deducible la
compra de mis prendas, también hago deducible la
tintoreria y la lavanderia.
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Finalmente, te comparto algunos tips que estoy se-
guro te seran de utilidad:

1.- Contrata a los Especialistas: Es absurdo que en
pleno siglo XXI, los empresarios quieran hacer todo
por cllos mismos y se pongan a estudiar y prepa-
rarse para absorber las tareas especializadas. Esto
es un ahorro mal entendido ya que entre el apren-
dizaje y la correcta implementacion van a pasar va-
rios afios. En cambio, trayendo a los especialistas y
dejandoles hacer lo que mejor saben hacer, reduces
tu curva de aprendizaje y al mismo tiempo la curva
de resultados.

2.- Presupuestar con Sabiduria: Establecer y par-
tir de un presupuesto claro es esencial. Registra de
manera detallada todos tus ingresos y gastos de
manera que te puedan ser de utilidad para proyec-
tar los siguientes ciclos.

3.- Ahorrar: Mi definicion de ahorro es dejar de
consumir hoy para consumir con mayor eficiencia
en el futuro.

4.- Eliminar y/o negociar deudas: Abordar las deu-
das de manera proactiva es crucial. Reduce tus deu-
das empezando por las de menor cuantia y mayor
interés para que una vez liquidadas ahora puedas
dedicar mas flujo a pagar las siguientes.

5.- Invertir de manera Inteligente: Diversifica, haz
tesoreria e invierte en asesoria.

CONCLUSION

Hay una linea muy delgada entre la Contabilidad y
las Finanzas, pero al final, todo esto termina siendo
fiscal. Por eso es importante que revises con quién
estas mancjando Lus activos y qué estas obteniendo
con ello. Buscar asesoramiento profesional es seal
de madurez y nos garantiza eslar preparados para el
presente v el futuro.

En mi despacho, contamos con dos garantias:
1) Si lo que te asesoramos no supera lo que invertiste,
i'Te lo devolvemos!

2) Todo lo trabajamos bajo contrato, si no logramos

los alcances que te prometimos, jTe devolvemos el
doble!

Somos Abogados y Contadores Humanistas, nos
leemos en la siguiente.
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PROYECCION
SESULITADO FISCAL

en sepliembre

DEL

B C

CONSULTORES
Pequenos cambios... Grandes resultados

COLABORACION:
BAUTISTA CASTRO.
DR. SAMUEL BAUTISTA SANTOS
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Al escribir este articulo, ya se ven arboles y adornos navidefios en los centros comerciales v japenas es sep-
tiembre!, no tardan en transmitir anuncios del “Buen Fin”, las “Ventas Noclurnas”, nos damos el abrazo navide-

no, nos vamos de vacaciones v listo, jse acabo el ano!

Asi como se los platico, el cierre fiscal esta a la vuelta de la esquina, razon para planear el mejor resultado po-
sible v de ser necesario, tomar medidas preventivas desde este mes.

A conlinuacion presentamos algunas recomendacio-
nes para que puedas empezar a planear el cierre fis-
cal anual de tu empresa y calcules el resultado fiscal
tomando las previsiones desde hoy:

1. SOLICITA a tu area contable que a la brevedad te
muestre la opinion de cumplimiento ante el SAT, el
IMSS'Y el INFONAVIT vy verifica que todas tengan
un estatus de “positiva”. En caso contrario, verifica las
declaraciones que se muestran como “pendientes” y
pide una aclaracion por la falta de presentacion de
estas.

2. PREPARA diversos escenarios con los ingresos
que esperas obtener (Optimista, alcanzable y pe-
simista) v revisa los resultados que se oblengan en
cada caso.
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3. ANALIZA la razonabilidad porcentual de los costos
v gaslos respeclo a los ingresos proyectados.

4, REVISA si la proyeccion a cierre de aio coincide
con tu presupuesto anual y si vas a alcanzar la utili-
dad deseada.

5. PREVE las remuneraciones a los accionislas, revisa
si la empresa cuenta con CUFIN v CUCA para que
puedas entregar las remuneraciones con el menor
costo fiscal posible.

6. SUPERVISA mensualmente que la proveccion se
vaya cumpliendo v, en su caso, realiza los ajustes ne-
cesarios para que u resultado fiscal optimo no se vea
alectado.

7. REFLEXIONA sobre el flujo operativo que tu em-
presa requiere. En muchas ocasiones, los empresarios
buscan disminuir el impacto fiscal y llegan a adquirir
aclivos, mercancia o contralan algin servicio para
disminuir la base de ISR e IVA, pero también dismi-
nuyen su flujo operativo. A veces es conveniente pa-
gar un poco de impuesto a cambio de tener flujo para
iniciar el ano.

8. POR CIERTO, ¢ Ya eslas trabajando en tu presu-
puesto 2024?

9. DISFRUTA Lus vacaciones, le las mereces, jhiciste
un gran trabajo para cerrar el afio fiscall




SCALE

COLABORACION:

COS-COS & ASOCIADOS. ABOGADOS
LIC. YANI AITZIN SANCHEZ ROSAS

LIC. JOSE GUILLERMO COS RODRIGUEZ
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LLa autoridad fiscal cuenta con
multiples mecanismos para llevar
a cabo el control del pago de las
contribuciones a cargo de los go-
bernados, es asi que para cercio-
rarse que estos cumplan con sus
obligaciones ante el fisco, la ley
le ha conferido ciertas facultades
conocidas como “Facultades de
Comprobacion” a las autoridades,
las cuales se ejercen lanlo en ma-
teria fiscal como aduanera v que
pueden conllevar a sanciones por
el incumplimiento a las obligacio-
nes o disposiciones en materia
fiscal o aduanera, como lo son el
cobro de multas, recargos y actua-
lizaciones.

Roberto Alvarez en su articulo Li-
tulado “La funcion de fiscaliza-
cion”, publicado en la Secretaria
de Hacienda y Crédito Pablico, en
marzo de 1980, habla de las facul-
tades de comprobacion senalando
lo siguiente: “las facultades de com-
probacion en forma inmediata persiguen
la creacién de sensacion de riesgo en
el contribuyente incumplido, a fin de
inducirlo a cumplir cabalmente con sus
obligaciones para no tener que afrontar
situaciones gravosas derivadas del in-
cumplimiento; y en forma mediata busca
alentar el cumplimiento de las obligacio-
nes fiscales del contribuyente.”

Situacion con la cual muchos espe-
cialistas en la materia concuerdan,
va que la ley no obliga a la autori-
dad a revisar a todos vy cada uno
de los contribuventes, pues esta
seria una tarea imposible de reali-
zar, confirmando que la finalidad de
las Facultades de Comprobacion
es la creacion de una sensacion de
riesgo con el fin de evitar multas o
sanciones v asi los contribuyentes
cumplan con sus obligaciones fis-
cales.
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En este sentido la ley senala dos
formas de ejecutar sus Facultades
de Comprobacion, segin lo con-
tenido en el articulo 42 del Codigo
Fiscal de la Federacion, pudiendo
ejercerlas por medio de una Audi-
lorfa o una Verificacion. La primera
es una revision del estado conta-
ble de un contribuyente, es decir,
la Auditoria es una revision de los
libros v registros contables que la
autoridad lleva a cabo con el fin de
conocer la situacion economica
de una empresa y cerciorarse que
ha cumplido cabalmente con sus
obligaciones fiscales, lo cual pue-
de conllevar diversos actos y por
regla general toma alrededor de un
afo lerminar con dicha revision;
mientras que la Verificacion, es una
revision [isica y espontanea, la cual
generalmente se lleva a cabo en un
solo acto y cuya resolucion es mas
sencilla de emiir.

EEn este caso nos enfocaremos
tnicamente en la Verificacion, ilus-
trando de manera sencilla los su-
puestos en los cuales la autoridad
puede presentarse a revisar ciertos
aspectos sobre la actividad eco-
nomica de los contribuyentes.

Entonces, como se abordo6 en pa-
rrafos anteriores, las Facultades de
Comprobacion tienen su funda-
mento en el articulo 42 del Codigo
Fiscal de la Federacion, en el parti-
cular caso de la Verificacion se en-
cuentran en la fraccion V del citado
arliculo, el cual a la letra senala lo
siguiente:

“Articulo 42. Las autoridades fis-
cales a fin de comprobar que los
contribuyentes, los responsables
solidarios, los lerceros con ellos
relacionados o los asesores fisca-
les han cumplido con las disposi-

ciones fiscales y aduaneras y, en
su caso, determinar las contribu-
ciones omitidas o los créditos fis-
cales, asi como para comprobar la
comision de delitos fiscales y para
proporcionar informacion a otras
autoridades fiscales, estaran facul-
ladas para..

V. Practicar visitas domiciliarias a
los contribuyentes, a fin de verifi-
car que cumplan con las siguientes
obligaciones:

a) Las relativas a la expe-
dicion de comprobantes fiscales
digitales por Internet y de pre-
senlacion de solicitudes o avisos
en maleria del registro federal de
contribuyentes;

b) Las relativas a la opera-
cion de las maquinas, sistemas, re-
gistros electronicos v de controles
volumétricos, que estén obligados
a llevar conforme lo establecen las
disposiciones fiscales;

c) La consistente en que los
envases o recipientes que conten-
gan bebidas alcoholicas cuenten
con el marbete o precinto corres-
pondiente o, en su caso, que los
envases que conlenian dichas be-
bidas hayan sido destruidos;
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d) Larelativa a que las cajetillas de
cigarros para su venta en México
conlengan impreso el codigo de
seguridad o, en su caso, que ésle
sea auténtico;

e) La de contar con la documen-
lacion o comprobanles que acre-
diten la legal propiedad, posesion,
estancia, lenencia o importacion
de las mercancias de procedencia
extranjera, debiéndola exhibir a la
autoridad durante la visita, y

f) Las inherentes v derivadas de
aulorizaciones, concesiones, pa-
drones, registros o palenles es-
tablecidos en la Ley Aduancra, su
Reglamento v las Reglas Generales
de Comercio Exterior que emila el
Servicio de Administracion Tribu-
laria.”

A manera de resumen, podemos
observar que el articulo sefiala que
la Verificacion tnicamente se pue-
de realizar por medio de una visita
domiciliaria y para revisar los si-
guienles puntos:

1. Que se expidan facturas v estas
cumplan con las especificaciones
que la ley seala.

2. Revisar que la informacion pro-
porcionada al Registro Federal de
Contribuyentes sea veridica y esté
correcla, por ejemplo, el cambio de
domicilio, el alta en el sistema, en-
tre otras.

3. Que se lleven correctamente los
registros inherentes a las mercan-
clas que se comercializan.

4. Que los envases o recipientes
que contengan bebidas alcoholi-
cas cuenten con el marbele o pre-
cinto correspondiente.

5. Que los envases vacios que con-
tenian bebidas alcoholicas sean
destruidos

6. Tener la documentacion o com-
probantes que acrediten la legal
propiedad, posesion, eslancia, le-
nencia o importacion de las mer-
cancias de procedencia extranjera.

7. Las contenidas en la Ley Adua-
nera o su reglamento inherente o
derivadas de autorizaciones, con-
cesiones, padrones, registros o
patentes.

Asimismo, el citado articulo sefiala
que, en caso de lratarse de una vi-
sita domiciliaria para llevar a cabo
una Verificacion, este acto debera
respelar el procedimiento conteni-
do en el articulo 49 del Codigo Fis-
cal de la Federacion, el cual sefala
el siguiente procedimiento:

I) La Visita domiciliaria se llevard a
cabo en el domicilio fiscal, estableci-
mientos, sucursales, locales, oficinas,
bodegas, almacenes, puestos fijos y se-
mifijos en la via pablica, de los contri-
buyentes o asesores fiscales, siem-
pre que se encuentren abiertos al
publico en general, donde se realicen
enajenaciones, presten servicios o con-
traten el uso o goce temporal de bienes,
o donde se realicen actividades admi-
nistrativas en relacién con los mismos,
asi como en los lugares donde se
almacenen las mercancias o en donde
se realicen las actividades relacionadas
con las concesiones 0 autorizaciones 0
de cualquier padrdn o registro en mate-
ria aduanera o donde presente sus
servicios de asesoria fiscal.

II) Al presentarse los visitadores al
lugar en donde deba practicarse la
diligencia, entregaran la orden de Ve-
rificacion al visitado, a su representante

legal, al encargado o a quien se encuen-
tre al frente del lugar visitado, indistinta-
mente, y con dicha persona se en-
tendera la visila de inspeccion.

En este caso no hay ninguna entrega
de citatorio, a diferencia de la auditoria,
pues al tralarse de una accion para
inspeccionar la situacion fisica v
actual que guarda la actividad eco-
nomica del contribuyente, no pue-
de mediar aviso va que se corre el
riesgo de que se disfrace, se oculte
o se altere una situacion de posible
riesgo.

III) Los visitadores se deberan identi-
ficar ante la persona con quien se en-
tienda la diligencia, requiriéndola para
que designe dos testigos; si éstos no
son designados o los designados
no aceplan servir como lales, los
visitadores los designaran, sin que
esto afecte la validez de la visita.

[V) En toda visita domiciliaria se levan-
tara acta o actas en las que se haran
constar en forma circunstanciada los he-
chos u omisiones conocidos por los vi-
sitadores, asi como las irregularida-
des delectadas y que conslituyan
o puedan constituir la comision de
una infraccion o delito.

V) Al finalizar la visita se debera
solicitar a la persona que la aten-
dio, firmar el acta, asimismo, se le
hara entrega de una copia de esla.

En este punto es importante revisar
que el verificador o visitador, haya
plasmado en el acta Gnicamente las ac-
tuaciones o los hechos que se llevaron a
cabo en ese momento, para poder evitar
que se incluyan situaciones inexistentes
en el acta.
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VI) Una vez terminado el procedimiento de verificacion, la autoridad concedera al contribuyente un plazo de
tres dias habiles para desvirtuar las irregularidades o infracciones detectadas. Al cumplirse dicho plazo se procedera a
emilir una resolucion dentro de un periodo de seis meses.

Lavisita la deberd El visitador se Se asientan las

Se conceden 3 dias

Se emite una orden atender el representante identifica, notifica irregularidades y al final, habiles al La autoridad tiene
de verificacion legal o cualquier la orden'y se nombran el visitador, la persona contribuyente para 6 meses para emitir
persona que se dos testigos quelo atendid y los desvirtuar las una resolucion
encuentre en el lugar testigos firman el acta de irregularidades
visitado visita

RECOMENDACIONES PARA ATENDER

UNA VISITA DE VERIFICACION

Primero. Lo primero que se su-
giere es que la visila sea alendida
por la persona con mayor rango
jerarquico de la empresa o esla-
blecimiento, en caso de no en-
contrarse el representante legal,
asimismo la persona que atienda
debera revisar la orden de visita,
asi como la identificacion de los
visiladores, esto para lener cerle-
za de que efectivamente estan fa-
cultados para llevar a cabo eslas
atribuciones vy hasta qué punto lo
eslan, para posteriormente hacerlo
del conocimiento del representan-
te legal y de su abogado.

Segunda. Es recomendable que
se aproveche el derecho a designar
lesligos v que no se deje a manos
de la autoridad la designacion de
estos, lambién es recomendable
que los testigos estén relacionados
en el area administrativa de la em-
presa o que lengan alguna relacion
con la documentacion que sea re-
querida por la autoridad, esto con
la finalidad de facilitar el procedi-
miento y evitar errores o irregula-
ridades.
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COLABORACIONES

Tercera. Ii's muy importante que
tanto la persona que atendio la
visita, como los testigos que inter-
vinieron, lean cuidadosamente el
acla de visila que se expida y que
hagan constar cualquier siluacion
irregular que se plasme en ella,
como hechos que no hayan ocurri-
do o documentacion que se haya
revisado sin constar en el acla de
visila.

Cuarta. En caso de que el visi-
tador detecte irregularidades, es
muy importante desahogar la pre-
vencion dentro del plazo de tres
dias habiles para asi evilar sancio-
nes, situacion por la cual es muy
imporlante se pongan en contaclo
con su abogado vy se haga de su
conocimiento el acta de visita in-
mediatamente después de que esta
se entregue al finalizar la visita do-

miciliaria. La ley prevé que, en caso
de impugnarse una resolucion san-
cionadora, no podra lomarse en
cuenta la valoracion de las pruebas
que no hayan sido presentadas
dentro de la visita domiciliaria en
el momento procesal oportuno.

LLas resoluciones que la autoridad
fiscal o aduanera emitan pueden
ser combalidas, sin embargo, es
muy importante que su abogado
tenga conocimiento de la visita do-
miciliaria inmediatamente después
de que esla sea notificada y se le
entregue loda la documentacion
relacionada una vez que ésta con-
cluya. Lo anterior con el fin de ga-
rantizar una mejor defensa de sus
derechos y evilar posibles abusos
que la autoridad pueda cometer.

Tabla 1 Datos obtenidos del Servicio de Administracion Tributaria

Tabla 2 Datos obtenidos del Servicio de Administracion Tributaria
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NEARSHORING EN MEXICO

[ |
LOS NUMEROS DETRAS DEL RELATO
Marzo, 2023

Por un lado, la inversion extranjera proveniente de Asia ha aumentado exponencialmente; la produccion
PARTE 1 manufacturera se ha acelerado; la creacion de empleos contintia subiendo, entre otras cosas. Por otro lado,
la construccion de nuevos espacios industriales permanece rezagada; la inversion privada no se recupera
totalmente; v pese al aumento de las exportaciones, el pais atn no logra aumentar significativamente su
participacion en las importaciones estadounidenses.

ggtﬁtleRACION. Incluimos ademas, un registro de las empresas que han anunciado que expandiran sus actividades o que han
llegado por primera vez al pais exclusivamente por motivos de nearshoring. ¢ Quiénes son y cuanto invertiran
en México?

Si el nearshoring se detona y mas empresas empiezan a llegar al pais, ¢ de qué magnitud seria el impacto sobre
la economia? ;cuanto mas podria crecer el PIB, la inversion v el empleo?

En la siguiente edicion podra consultar la segunda parte de este articulo con graficas donde podra consultar
algunas graficas referentes.

FUENTES: https://www2.deloitte.com/mx/es/pages/finance/articles/nearshoring-en-mexico-los-numeros-detras-del-relato.html

* United States Census Bureau.

** Programa de entrevistas conducida por el Banco de México entre el 27 de junio y 21 de julio de 2022. La pregunta puntual fue “durante los Gltimos 12 meses, indique si la produccién, ventas o inversién de su empresa se han incrementa-
do a consecuencia del nearshoring’. Los célculos se realizan con la informacion de la EMAER (Encuesta Mensual de la Actividad Econdmica Regional) que es representativa de establecimientos con més de 100 trabajadores de los sectores
manufacturero y no manufacturero y que representan alrededor del 62% de la produccién bruta total nacional.

Mayor Informacién: econosigna ittem: ) ://econosignalcon




CONDUMEX

CONDUMEX

espués de algunos anos de no llevarse a cabo

por la contingencia sanitaria, culmind con gran

éxito la Copa Condumex en su edicion 2023,

donde se celebro el reencuentro presencial
entre amigos v socios estratégicos de la compania,
de todo el continente americano.

LLa sede del evento fue la ciudad de San Luis Potost,
donde Condumex cuenta con una de sus plantas
productoras de cables, hubo oportunidad de compar-
tir los avances tecnologicos v capacidad de manufac-
tura de conductores eléctricos y de telecomunicacio-
nes con calidad de exportacion. Durante el evento, se
expusieron los productos que se fabrican en la planta
Arnelec, situada en la misma ciudad, donde destaca-
ron los arneses electronicos de transmision de datos,
que tienen gran impacto en la infraestructura de las
telecomunicaciones en Latinoamérica.
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Planta San Luis Potosi, fue el encargado de dar la
bienvenida y encabezar junto con su equipo la visita
lécnica; se destacod informacion sobre los procesos
que se han modernizado y los proyectos de inversion
en los que se trabajan para abastecer de manera efi-
ciente la demanda del mercado.

Los invilados, quienes son socios comerciales de
Condumex;, se sumaron a esle festejo para convivir,
hacer sinergia e interactuar con las areas estratégicas
de la compania con el fin de generar lazos estrechos
en beneficio del negocio.




El torneo de golf se desarrollo con gran éxito v per-
milio que los jugadores expertos y principiantes pu-
dieran divertirse y compelir por atractivos premios,
donde destaco el hole in one patrocinado por JAC,
que ofrecio el automovil eléctrico EJ7, el cual brinda
una autonomia de carga de hasta 500 km. Durante ¢l
evento también hubo actividades para quienes no es-
tan familiarizados con el golf, visitaron el centro his-
torico de la ciudad y el vifiedo “Pozo de L.una” donde
conocieron el proceso de un vino reconocido a nivel
mundial y tuvieron una divertida convivencia en la
degustac

Ademas de premiar a los jugadores mas habilidosos
v ofrecer dinamicas de regalos para los asistentes, se
reconocio a los socios comerciales estratégicos del
Gltimo afio en una ceremonia encabezada por el Ing.
Hugo Gomez Sierra, Director General, acompanado
por el Ing. Roberto Tena, Gerente Comercial de Ex-
portaciones, el Ing. Aquiles Lopez, Gerente Comercial
de la Zona Metropolitana y Zona Sureste, el Ing. Eric
Vasquez, Gerente Comercial de la Zona Occidente y
Zona Pacifico, el Mtro. Jorge Renato Martinez, Geren-
te Comercial de la Zona Norte y Mercadotecnia Glo-
bal, el Ing. Javier Torres, Gerente Comercial de Mag-
neto v Maquiladoras v el Ing. Ratl Cortés, Gerente de

Ventas Nacionales Telecom, quienes agradecieron a
sus resp os clientes.

Lamasica v la fiesta fueron los ingredientes perfectos
para cerrar las actividades de la Copa Condumex
2023, en la que todos los asistentes habran tenido
una experiencia inolvidable.




COBERTURA

El 6 de julio del 2023 se realizo u
que patrocinadores, miembros, co

T() I I l a de para celebrar la toma de protesta d
bros de la Mesa Directiva, la cual
P R OT E STA el Mtro. Alvaro Nieva, quien ahora
dente de la asociacion. El Ing. Javi

presidente saliente, felicitd a los mi
direcliva entrante y agradecio lod

por parte de los socios v patroci
gestion al frente de los destinos d
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® Dia d.e la
famila

El sabado 15 de julio del 2023, se llevo a ¢

las instalaciones del “Salon Jardin Los Cantaros”, e
evento “DIA DE LA FAMILIA”, al que asistieron
las siguientes empresas.

- ELECTROMECANICA

- SEPROMAC

- DIKSE

- ARTICULOS FERRETEROS CASTEL
- PLOMBER

- AMESA

- CECESA

- LUMICOLOR

Entre los presentes se encontraban socios y direc-
tivos de las empresas afiliadas a la ASOCIACION
POBLANA DE COMERCIANTES ELECTRI-
C OS A. C. (APCE), quienes acompaiiados de sus fa-
asaron una agradable tarde con masica y una
que pudieron disfrutar de deliciosos

p]dtl”()\ dnt()]]t()\ y bebidas.
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m MANE]O DEL

TIEM PO

El' martes 18 de julio del 2023, en la sala de capacita-
ciones de Electromecanica Automatizacion y Bombas
hubo una PLATICA PRESENCIAL impartida por
la Dra. Lourdes Brenis, de Consultores en Recursos
Humanos.

En la platica titulada “MANEJO DEL TIEMPO”,
la Dra. Lourdes compartio problematicas y vivencias
personales para ilustrar el tema en referencia, asimis-
mo obsequio un libro en el que se narra todo lo men-
cionado, permitiéndoles compartir lo comentado.

Durante el receso que se otorgo a la mitad de la plati
ca, se ofrecio un desayuno, posterior a este, se reanu-
do la presentacion. Para finalizar, la Dra. Lourdes hizo
entrega de reconocimientos a los 10 asistentes, dando
por concluida la sesion.




fuperia

Conault

El' martes 15 de agosto del 2023, nuestro patrocina-
dor KOBREX realizo una capacitacion , en la que
cerca de 25 participantes, entre alumnos, socios y di-
rectivos miembros de APCE atendieron a la excelen-
te presentacion del tema “Tuberia Conduit” en las
instalaciones del plantel CECATI 8.

Leds 64 ® Presentacion

El martes 25 de julio del 2023, el Ing. Abner Barrios
ofrecio via ZOOM una Capacitacion Técnica por
ESTEVEZ, que tuvo una asistencia de 20 personas
entre los cuales destacan algunos socios y directivos.

“LEDS C4” busca “..transformar los espacios y en-
riguecerlos a lraves de las soluciones de iluminacion
mads adecuadas a cada ambienle.”Durante la capaci-

tacion se realizo una presentacion clara y amena so-
bre temas de iluminacion e innovacion, concluyendo
con una dinamica de pregunlas para resolver las du-
das de los participantes.

[La capacitacion sobre el tubo responsable de direc-
cionar y proteger la instalacion eléctrica, fue pre-
sentada por el Ing. Joel Juarez Aparicio, quien la en-
riquecio con una serie de preguntas a los asistentes
v realizo una practica al aire libre sobre los distintos
maleriales de la tuberia. Para finalizar, se dio a los par-
ticipantes un pequeno receso para degustar un ape-
ritivo v bebidas.

Sistema de
m O n i t O r e O El'lunes 14 de agosto del 2023, se efectud via ZOOM

L una Platica Técnica sobre SISTEMAS DE MONI-
C O q rO @ TOREO Y CONTROL DE ILUMINACION, que
- tuvo una asistencia de 16 personas, entre los que se

encontraban algunos colegiados del CIME Puebla.

I | /
‘ ‘ u m F a C ‘ O m Durante la amena presentacion del Ing. Abner Barrios

Sulvaran, se compartio informacion sobre el sistema
que evila el desperdicio de energia mediante la acti-
vacion inteligente de luminarias y concluyé con una
dinamica de preguntas para que el tlema [uera claro.
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B Toma de
DECISIONES
ESTRATEGICAS

m MARKETING
DIGITAL PARA VENTAS

on line

El viernes 25 de agosto del 2023 tuvo lugar en las instalaciones de PEFSA la capacitacion de
Marketing Digital Para Ventas Online, en la que participaron las siguientes empresas:

El dia 15 de agosto se dio inicio al seminario Toma
de Decisiones Estratégicas en las instalaciones
de Electromecanica, Automatizacion y Bombas,
el curso finalizo el 5 de septiembre del afio en curso
y conto con la asistencia de 12 participantes de las

siguientes empresas: - ELECTROMECANICA

) - DIKSE
- ELECTROMECANICA - PEFSA
- DIK%E - SEPROMAC
- PEFSA - PLOMBER
- ART. FERRETEROS
- PLOMBER Entre los 10 asistentes se encontraban socios v direclivos de las empresas afiliadas a la asocia-
- EXTERNOS

cion, la presentacion fue dirigida por el Mtro. Ricardo Gonzalez del Tecnologico Universitario
DASC, durante la ponencia se realizo una dinamica de preguntas de forma aleatoria y a mitad del
Los asistentes escucharon al Ing. Enrique Becker de evenlo se dio un breve receso para deguslar un aperilivo v bebidas.
Alva, de la empresa PEFSA, quien realizo una presen-
lacion basada en hechos comprobables. Al concluir el

Al concluir, se enviaron correos por medio de los cuales se entregaron conslancias de participa-
curso, se les entregaron reconocimientos.

¢ion con algunos cupones para proximas capacilaciones.
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El pasado martes 4 de julio del
2023, en las instalaciones de la
Camara de Comercio de Guada-
lajara, LUMIANCE llevo a cabo
la platica técnica “Desafios de
la iluminacion en exteriores e
industria” Impartida por el Ing.
Hiram Solano, Ing. comercial de
Lumiance.

En la ponencia se comento6 que los
espacios exteriores y via publica
es de vilal importancia que ade-
mas de cumplir con los niveles de
iluminacion requeridos se cuente
con una uniformidad que nos per-
mila identificar los obstaculos en el
camino vy brindar seguridad a las
personas que lransilan por estos
espacios, asi como evilar el des-
lumbramiento en peatones y con-
ductores; el cumplir este objetivo
comienza desde la ejecucion de

AFIOS
DE LA ILUMINACION
En exteriores

e industria

un calculo que permite determinar
correctamente el sistema de ilumi-
nacion hasta la correcta selecc
de los luminarios. Para delimitar
estos ultimos debemos tener en
cuenta un sinfin de caracteristicas
que en México se regulan median-
te la NOM-031-ENER-2019, con
el cumplimiento de esta norma
en conjunto a otras de eficiencia
energética tendremos la certeza de
que nuestro sistema de alumbrado
permilira contar con una ilumina-
cion de calidad en espacios exte-
riores. La prioridad de Lumiance
es ofrecer una gran variedad de
soluciones en iluminacion destina-
das a resolver las necesidades de
cada sector; por ello, a lo largo de
esla platica se pudo profundizar en
las caracleristicas que deben de
tener los luminarios destinados a
las areas exteriores publicas.
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BOLICHE

1 30 Torneo de

El pasado 6 de julio, inicio el 13°
Torneo de Boliche ACOME
Jalisco. Los dias 13 y 20 de julio,
se celebraron la segunda v tercera
sesion del torneo en las instalacio-
nes de llusion Bowl, al que asistie-
ron cerca de 42 participantes entre
los que figuraban los 14 equipos
que compilieron, después se dio
un agradecimiento a los patroci-
nadores: SAGLITE, VIAKON,
ARTLITE, BADESA, TEC-
NOLITE, TOTAL GROUND,
ESYKAR, KOBREX, JOMY vy
PROVEJAL.

El jueves 27 de julio, tuvo lugar la
Final del 13° Torneo de Boliche
ACOME Jalisco, al encuentro de-
portivo acudieron los 14 equipos
que participaron al principio de la
compelencia, resultando ganado-
res del Primer, Segundo vy Tercer
lugar los equipos SAGLITE, JACH

v DCLITE, respectivamente, ade-
mas se olorgd un premio a quien
resultd ganador a la mejor linea v
mejor serie, otorgados a los equi-
pos de CAPELINS, PROVEJAL,
JOMY Y BADESA.

LLa premiacion y clausura estuvie-
ron a cargo del Presidente L.AE.
Carlos Marquez. Cabe destacar
co de cordialidad entre los
s de los equipos parti-
cipantes v de todos los asistentes,
agradecemos a nueslros palroci-
nadores: BADESA, ESYKAR ,
KOBREX, JOMY ARTLITE,
PROVEJAL, TECNOLITE,
SAGLITE, VIAKON, TOTAL
GROUND. jSigamos creciendo
v apoyandonos con esle lipo de
eventos que fortalecen los lazos
entre nuestros asociados y favore-
cen el sentido de pertenencia a la
ACOME Jalisco!




ACOMEES

HUBBELL

eclrizando
MEXICO

El 25 de julio del 2023, se realizo la presentacion de soluciones
“HUBBELL ELECTRIZANDO MEXICO” dentro de las instalacio-
nes de la Camara de Comercio de Guadalajara.

El Presidente de ACOME Jalisco, Lic. Carlos Marquez, dio la bienveni-
da al Lic. Isaac Nishimura, gerente de mercadolecnia de Hubbell, duran-
te el evento se dieron a conocer mas de 80 marcas, al mismo tiempo que
se llevo a cabo una interaccion entre los asociados, dando a conocer
sus necesidades de equipos v las posibles soluciones que tiene Hubbell.
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Dia DEL

FABRICANTE

[La tarde del miércoles 2 de agos-
to del 2023, ACOME Jalisco
celebro el “Dia del Fabricante”
con una comida en honor a las
empresas fabricantes e importa-
doras que nos han apoyado incon-
dicionalmente en nuestras diferen-
tes actividades. Aproximadamente
60 asistentes, entre los cuales
figuraron fabricantes y amigos, se
dieron cita en el Terraza Clouthier ,
para pasar unas horas de con-
vivencia disfrutando de masica
de Sax entre miembros del ramo
Eléctrico.

Durante la comida, el Lic. Carlos
Marquez Huidobro, Presidente,
agradecio la presencia de los fabri-
cantes y el apoyo a la asociacion.




ACOMEES

mentle cuenta con muchas mas soluciones como apa-
gadores, gabineles, contaclores, arrancadores, boto-
neria y clavijas para el mercado residencial hasta el

SESIGN DE industrial.

. LLos asistentes comentaron sentirse muy interesados
‘ ra a O v satisfechos con la propuesta de Steck y vieron en
esta marca una solucion integral con un precio acce-
sible v gran disponibilidad que los ayudara a solucio-
nar sus proyeclos.

El martes 8 de agosto del 2023, se realizo una

sesion de trabajo en la que particip6 la mesa directiva STECK {TODO CONECTADO!
de ACOME Jalisco, conformada por Carlos Mar-

quez Huidobro, Presidente; José Rosas Ponce, Vo-

cal; Sebastian Martinez Balderas, Vinculacion Aso-

ciaciones; Ramon Bravo Herrera, Secretario y Juan

’ablo Brizuela Castillo, Comisario.

VOLTWAY, ELECTROMOVILIDAD
Cargadores eléclricos

El miércoles 24 de agosto del 2023, se realizo en la Camara de Comercio de
Guadalajara la conferencia con el tema “VOLTWAY, ELECTROMOVI-
LIDAD - CARGADORES ELECTRICOS”, presentada por el Ing. Victor
Gamiochipi Gomez en representacion de VIAKON.

Durante la platica, los 28 asistentes tuvieron oportunidad de conocer sobre
diferentes proyectos de centros de carga, planes v previsiones de los fabri-

S t e C : cantes de la industria automotriz, tanto en U.S.A, México vy la Union Europea.

Para finalizar, el Lic. Salvador Rosas, Director General de PROVEJAL, agra-
E N G UA DA LA-IA RA decio a VIAKON por su excelente ponencia.

El dia 16 de agosto del 2023, se realizo dentro de las
instalaciones de Camara de Comercio de Guadalajara,
la platica por parte de STECK y ESYKAR con el
tema: “STECK en Guadalajara”, la cual tuvo una
asistencia de 42 personas. Durante la presentacion se
mostraron algunas de las familias de productos intro-
ductorias para México entre las que se consideran:
interruptores termomagnéticos QO, riel din, interrup-
tores de caja moldeada Asgard y de manera especial
los interruplores de caja abierta Cosmos que buscan
cubrir un mercado que se enfrenta a dificultades de
suministro con productos de alta calidad. Adicional-
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SIMON | 26 iO,
Conecla con tu lado smart

El jueves 6 de Julio del 2023, se llevo a cabo la
“PRESENTACION DEL SISTEMA SIMON 26
i0O, CONECTA CON TU LADO SMART?”, con
una asistencia de 35 personas, que incorpora la tec-
nologia inteligente iO de comunicacion estandarizada
para sensores v aprovecha el cableado de una insta-
lacion, afirmando que “cuando coneclas con lu lado

Smart, conectas con lu bienestar y disliulas de todas
las comodidades que ofrece la lecnologia.”; el equi-
po de Simon presento sus interruptores, los cuales
se pueden configurar de forma sencilla e intuitiva con
cualquier dispositivo iO con conexion Wi-Fi.
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PHILCO
[.a correcta iluminacion

para holeles, zonas v
niveles de iluminacion
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El' miércoles 12 de julio del 2023 acontecio la
capacitacion sobre luminaria “LA  CORRECTA
ILUMINACION PARA HOTELES, ZONAS
Y NIVELES DE ILUMINACION” con una
participacion de 16 asistentes, en la que se dieron
recomendaciones para la iluminacion de espacios
en el campo hotelero, Philco expone a la iluminacion
como un elemento fundamental que permite realizar
multiples actividades sin depender de la luz natural,
por ello, cada espacio v lugar dispone de un tipo
de luminaria con caracteristicas que se ajustan a las
condiciones y necesidades que requieran.

JUPITER PEASA
[.a calidad es una buena
inversion

El'jueves 20 de julio del 2023, el expositor Gerardo
Linas Diaz dio la capacitacion “LA CALIDAD ES
UNA BUENA INVERSION”, en la que se presen-
ta el tubo Conduit JUPITER, utilizado en instalaciones
eléctricas y fabricado por PEASA con acero al car-
bono, recubierto de una pintura tlipo esmalte en el
interior, se caracleriza ademas por mantener fuertes
normas de calidad para lograr la reduccion de corro-
sion gracias a un proceso de galvanizado por inmer-
sion en caliente de tuberia.




VIAKON - INDIANA
Desarrollando proyectos
eléctricos con cables indiana

El jueves 20 de julio  del 2023, el Ing. Marco
A. Gonzalez Reves presento la capacitacion
“DESARROLLANDO PROYECTOS ELECTRI-
COS CON CABLES INDIANA” en la que hablo de
los benelficios de los conductores eléctricos fabrica-
dos por Viakon, ademas de la presentacion, se realizo
una practica sobre Instalaciones eléctricas impartida
por Daniel Fuentes de Plomeria Smart.

Y/
/A\@
AMERIC, A.C. * v ANIVERSARIO

Hagamos unidad MEX1 1963-2023

VI ENCUENTRO DE NEGOCIOS
ACOMEE - AMERIC

LLos dias entre el 24 y 27 de agosto del 2023, se llevo a cabo el
VI ENCUENTRO DE NEGOCIOS, organizado por la Asociacion
Nacional de Comerciantes de Material y Equipo Eléctrico, A.C.
(ACOMEE MEXICO) y la Asociacion Mexicana de Empresas del
Ramo de Instalaciones para la Construccion, A.C. (AMERIC),
donde se reunieron agremiados entre distribuidores - contratistas, fa-
bricantes y empresas como Argos Eléctrica, Hubbell, Industrias
Sola Basic, Viakon, Estevez, Condumex, Ledvance, Charofil, SIMON,
Tecnotray, Hammond, Schneider Electric, Cross Line, Alesso. Con... tacto,
Trade Electric, ISESA, Poliflex Smart lluminacion, MT Ingenieria y Mc
Distribuidora Eléctrica.

Entre los 250 asistentes, también se encontraban los
expresidentes de Acomee México, el Sr. Alberto
Larios Segura, el Lic. Gabriel Garcia Corona, el Sr.
Guillermo Hernandez Campos, el Ing. Peter Paul
Petersen Greiser vy el Sr. Erasto Martinez Rodriguez,
asi como los integrantes de la mesa directiva de
Acomee México, el Ing. Peter Petersen, Vigilante; el
Lic. Carol Martinez, Vocal; el Lic. Jokabeth Amador,
Vocalel Ing. Michel Canudas, Vocal: el Lic. Andrea
Vievra, Secrelaria; la Sra. Yolanda Garcia, Tesorera;
el Sr. Israel Longoria, Vicepresidente y el Presiden-
te, C.P. Arturo Martinez, asi como los miembros de la
mesa directiva de AMERIC, el Ing. Héctor Martinez
Pena, Presidente Nacional; el Ing. Ernesto Diaz, VP
Sector Energia; el Ing. Ivan Martinez, VP Sector TICs;
el Ing. Roberto Rosas, VP Sector Climatizacion y el
Ing. Ulises Galvan, VP Liquidos y Gases.

Los hoteles Breathless Canctin Soul y Secrets®
Riviera Cancin, ubicados en Quintana Roo, sirvieron
como sede para esle espacio de didlogo y analisis
donde surgieron oportunidades de negocio e inter-
cambio comercial que contribuiran al avance y desa-
rrollo empresarial.

Para clausurar el encuentro de negocios, ACOMEE
MEXICO di6 un agradecimiento especial a Argos
Eléctrica, quien patrocind el evento v ofrecio una
cena en la que convivieron empresarios del sector.

Julio - Agosto




Eljueves 27 de julio del 2023, el Colegio de Ingenieros
Mecanicos Electricistas de Michoacan S.C., recibio al
LLic. Marco Antonio Mercado, quien en representa-
cion de la empresa CHINT ELECTRICS, acudio
para impartir la capacitacion sobre “Interruptores
Termomagnéticos Contra Fusibles”, en la que ha-
blo de las ventajas de utilizar los interruplores ter-
momagnélicos a cambio del uso de cartucho fusible,
debido a que se obliene una mejor y mas rapida inte-
rrupcion del circuito en caso de fallas, comentod que
los interruptores CHINT han sido probados con una
corriente de cortocircuito de 10 Ka.

Debido a que la gran variedad de interruptores
CHINT son utilizados en servicios domésticos, ta-
lleres v la industria en general se nolo gran partici-
pacion de los asistentes, que aclararon sus dudas con
el Lic. Marco Mercado, quien respondio en todo mo-
mento de forma técnica y elocuente.

CAPACITACION
G ELECTRICAL

Eljueves 13 de julio del 2023 se recibio en las instala-
ciones del Colegio de Ingenieros Mecanicos y Elec-
tricistas de Michoacan al experto en manufactura, el
Ing. Jonathan Pérez, quien acudio en representacion
de FG ELECTRICAL para impartir de forma simple
y con gran conocimiento de los productos la capa-
citacion correspondiente a productos CHARDON vy
VALMACT, en la presentacion se expuso como se
deben pedir e instalar los accesorios correctamente.

Durante la capacilacion, los participantes mostraron
gran interés en participar v aprender. También se
solicitd una segunda oportunidad para conocer mas
productos debido a que quedaron motivados con la
atencion que les brindo el personal, quienes los invi-
taron a consumir los productos que nos ofrecen, los
cuales tienen garantia y calidad.

INTERRUPTORES

TERMOMAGNETICOS
CONTRA FUSIBLES

Julio - Agosto

TOMA DE PROTESTA XXII
Consejo Directivo del
Colegio de Ingenieros

El viernes 25 de agosto del 2023, ACOMEE BAJIO participé en el XXXVIII
aniversario y toma de protesta del XXII Consejo Directivo del Colegio de Ingenie-
ros Mecanicos y Electricistas de Michoacan A.C. en la que, el Ing. Gabriel Estrada
Soria recibio el cargo como presidente para el periodo 2023-2025.

Dentro del marco de la capacitacion se recibieron dos platicas impartidas por los
asociados de ACOMEE BAJIO en Morelia, “Ilumina Led con Iluminacion
Industrial, Solar y Sistemas Auténomos”, impartida por Andrea Zermefio v
Mauricio Garcia, asi como “Multiservicios Electricos con Accesorios Subte-
rraneos, Teoria y Armado de Empalmes”, impartido por personal de Sigtronic.

LLos participantes de las empresas asociadas quedaron satisfechos con la capaci-
tacion, la cual fue complementada con una practica en la que se utilizaron cables
v equipo, esto ayudo a despejar dudas y que la informacion proporcionada fuera
clara.

ACOMEE BAJIO agradece al Ing. Gabriel y ademas de felicitarlo, le desea suerte
al dirigir el Colegio de Ingenieros.












